: Andlisis y Desarrollo de una
I)consultin :
BROG Gm I: P;I. IQm adrid 2 Estrategia para Entrar en el Mercado

de los Cerramientos

©) Antecedente: Silvelox, un
fabricante Italiano de cerramientos
s I Lv E Lox solicitd el desarrollo de una
estrategia para poder entrar con sus
LA PORTA PER ECCELLENZA productos en el mercado espafiol

o) Proyecto: BCS llevo a cabo un
estudio sobre el mercado espaiiol
de los cerramientos y disefidé una
estrategia para entrar en este
mercado

— Realiz6 un andlisis del mercado

— |dentifico los drivers clave del
mercado y estimo su evolucién

— Recomendd las mejores
opciones para entrar en el
mercado espafol

— Identifico los distribuidores mas
interesantes para el cliente

— Contacto y puso en contacto los
distribuidores con el cliente

©) Resultado: El cliente decidio entrar
el mercado espaiiol utilizando la
estrategia desarrollada por BCS




