Due Diligence Comercial sobre
BROGGIN I@COQSUTHQ un Proveedor de Servicios y
mitenermednt Distribuidor de Componentes
de IT en Espafia

9 Antecedentes: un Fondo de Private Equity
espafol mostré interés en invertir en un
proveedor de componentes de IT, que

Ao contaba entre sus clientes a algunas de las
w-_-\‘ mayores compafias espafolas
£ 9 Proyecto : BCS llevo a cabo una Due
oo Diligence Comercial de dos semanas
iﬂ — Realizé varias entrevistas telefénicas con
- los grandes clientes de la compafia
. i ‘% — Evalué la compafiia a través de un
/ analisis DAFO
@ — Analiz6 el Plan de Negocio y formulé una

opinion independiente acerca de la
posibilidad de alcanzar el mismo

— Desarroll6 un rapido entendimiento de los
principales factores claves del mercado

— Entrevisté en dos ocasiones a su equipo
gestor

— ldentifico y entrevistd a un experto de la
industria reconocido a nivel internacional

9 Resultado : basandose en las conclusiones
de este proyecto, el Fondo reviso su
valoracién y finalmente decidié no invertir



