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Commercial Due Diligence
milano-madrid en el SeCtOI‘de| Cate”ng

9 Antecedente: Un fondo de Private Equity inicié un periodo de
exclusividad para negociar la compra de una empresa lider en el
mercado espariol del catering

Proyecto: BCS completé una extensa Due Diligence sobre la
compairiia y el mercado donde esta opera

Investigo la estructura del mercado de catering en Espafia: tamafo,
segmentacion, principales jugadores y factores clave de éxito

Examind el posicionamiento competitivo actual de la empresa

Evalud el plan de negocio de la compafiia desde el punto de vista de
su factibilidad, identificando tanto oportunidades como amenazas
adicionales

Exploré oportunidades de crecimiento afiadidas, tanto en Espafia
como en el extranjero

Identifico y evaluo distintas opciones potenciales de desinversion

Resultado: El fondo desistio en su propésito de invertir y decidié no
continuar con las negociaciones




