
Antecedente: Un grupo de inversores estudiaba la adquisición 
de un líder internacional en la organización de eventos y 
conferencias para ejecutivos

Proyecto: BCS llevó a cabo una extensa Due Diligence sobre la 
compañía tomando como referencia los mercados de la 
Formación Ejecutiva y la Esponsorización Corporativa

– Investigó la estructura de estos dos mercados en zonas 
geográficas clave como Estados Unidos, Brasil y el Sur de 
Europa

– Estimó el tamaño y crecimiento del nicho de Eventos y 
Conferencias para ejecutivos, identificando las principales 
tendencias que lo afectan

– Determinó el posicionamiento de la compañía a través de 
una serie de entrevistas a clientes y a los principales 

Commercial Due Diligence en el 
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una serie de entrevistas a clientes y a los principales 
competidores

– Analizó el plan de negocio desde el punto de vista de su 
factibilidad y exploró oportunidades de negocio añadidas

Resultado: Los inversores desistieron en su intención de invertir 
y resolvieron no continuar con las negociaciones, por razones 
ajenas a la Due Diligence de Mercado


