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9 Antecedente: una division de un grupo industrial espafiol habia identificado
Brasil como un potencial mercado objetivo cara a sus planes de expansion
internacional

Proyecto Fase 1: BCS, en colaboracion con Broggini Brasil, llevo a cabo un
estudio de mercado para verificar el potencial del mercado brasilefio para
los productos del cliente

Identifico y analiz6 los datos macroecondmicos mas relevantes para el
negocio

Entrevisto a potenciales clientes y distribuidores

Evaluo los posibles canales de distribucion

Investigo los niveles de precio de la competencia local e internacional

Asesoro en el estudio de costes de implantacion (transporte, aduanas...)
necesarios para poder comercializar los productos de Italia

Proyecto Fase 2: Después haber verificado el potencial y tomada la
decision de entrar en el mercado, BCS apoy0 al cliente en la fase de
lanzamiento e implantacion

Asesorando la forma de entrada 6ptima, después de un estudio de
necesidades legales, fiscales y laborales

Definiendo el perfil ideal del candidato a liderar el proyecto en Brasil
Buscando y seleccionando tres candidatos

Contratando al candidato seleccionado por el cliente por un periodo inicial
de 6 meses

Poniendo a disposicion infraestructuras y servicios de apoyo (business
center) necesarios para lanzar la actividad comercial de forma inmediata
Supervisando la actividad a nivel local y proporcionando un reporting
regular

Actuando como experto sectorial en las primeras reuniones con
potenciales clientes locales

Resultado: A los pocos meses de haber identificado a Brasil como mercado
objetivo, el cliente ya esta operando comercialmente en el pais a través de
una estructura propia




