BROGGINIZ CONSULTING Busqueda de Agentes /
MILANO-MADRID-SAO PAULO Dealers para una Empresa

Industrial Espanola

9 Antecedentes: una multinacional espafiola, lider en la fabricacion de piezas
para motores navales, queria establecer un acuerdo de representacion con una
empresa de servicio técnico en Brasil

9 Proyecto: BCS llevé a cabo una busqueda y seleccidén entre numerosos agentes
gue operaban en el mercado y organizé una agenda de reuniones entre el
cliente y los candidatos mas atractivos

Defini6 las caracteristicas y el perfil “ideal” del agente junto a la compaifiia

Complet6 una busqueda extensiva entre mas de 50 compafiias que ofrecian
asistencia técnica de motores navales en Brasil

Identificé un nimero mas limitado de empresas potencialmente interesantes y
profundiz6 sus perfiles a través de contactos telefonicos directos y de un
cuestionario de competencias técnicas detallado

Realizé reuniones “cara-a-cara” con las empresas para definir una “short-list”

Organiz6 una agenda de reuniones en Brasil entre el cliente y 6 compaiiias
seleccionadas
Apoyo al cliente en la seleccion final y definicién de la relacion comercial

Llevé a cabo un seguimiento constante de las negociaciones para el cierre
del acuerdo, apoyando al cliente en diversas tareas complementarias

» Elabor6 una “carta de intenciones”

» Coordino el desarrollo de una Due Diligence fiscal y laboral, valorando la
situacion financiera del partner en Brasil

» Participd en la elaboracion del contrato firmado entre el cliente y el partner
seleccionado

» Asesoro y aporto recursos para el desarrollo operativo de la colaboracion
acordada en sus primeros meses de actividad

9 Resultado: en menos de 4 meses y después de un solo viaje a Brasil, el cliente
habia encontrado el agente ideal con el cual establecer un acuerdo de
representacion a largo plazo. En los 4 meses siguientes se elabord y firmo el
contrato




